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RESUM EXECUTIU

Exportar armes a Israel contradiu la lletra i l'esperit de les legislacions de molts
paisos quant a la reduccié del patiment i la inestabilitat. Almenys, aquest és
clarament el cas dels paisos membres de la Unid Europea (UE). A més, justificar
aquestes transferencies només sembla possible amb la prioritzacié de criteris
comercials sobre els morals o amb la ignorancia sobre el que esta passant
a Palestina. No obstant aix0, les exportacions a Israel estan normalitzades i
incentivades, en un gran nombre de paisos productors d'aquestes armes. Amb
tot, Israel té una de les indUstries militars més importants del mén i, en realitat,
no necessita tant comprar com vendre. Exportar molt permet augmentar la
produccié i, amb aquest augment, abaratir els costos del que necessita per a
mantenir l'ocupacié militar i la seva rellevancia militar quant a poténcia a Orient
Mitja. Per a vendre molt, precisa, d'una banda, construir una marca que li pro-
porcioni un avantatge competitiu global. De l'altra, construir aquesta marca de
productes i serveis a partir de dos elements de valor afegit. EL primer consisteix
a estar a l'avantguarda tecnologica, sobretot en la tecnologia militar, tant in-
vertint fortament i fomentant la recerca i la produccié nacional, com orientant i
promovent les seves exportacions en aquesta direccid, tot posant al seu servei
la maquinaria de l'Estat. El segon és publicitar els seus productes com provats
en combat. Palestina, sobretot la Franja de Gaza, porta anys convertida en un
laboratori de proves de material militar israelia. Aixi ho defensen les autoritats
israelianes i aixi ho publiciten sense embuts les empreses que venen aquests
productes de punta a punta del planeta.

Aquest informe busca aprofundir en les diferents maneres que utilitzen ['Estat
i la indUstria israeliana, en permanent sinergia i complicitat, per a fer negocis
que permetin, d'una banda, el manteniment d'un model securitari cada vegada
més costés, a Israel, als Territoris Ocupats de Palestina i a les respectives fron-
teres; de l'altra, l'expansié global de la marca que, a més de permetre aquest
manteniment, proporciona ingressos, poder i complicitats.

L'informe consta de quatre parts. La segona i la tercera aborden els negocis en
el comerc d'armes i la cooperaci6 industrial, a través del cas espanyol. Aquesta
aproximacié proporciona el detall de les relacions armamentistiques entre Espa-
nya i Israel, perd també mostra com funcionen aquests negocis en general. Si bé
no hi sén totes les maneres que utilitza Israel ~una de les majors exportadores
d'armes i serveis militars del mén-, es facilita una panoramica extrapolable for-
ca representativa. La quarta part, en canvi, aborda globalment un dels aspectes
més significatius del negoci securitari d'lsrael: el control de fronteres. Israel és el
paradigma d'Estat emmurallat: té sis murs i un total de sis fronteres, i no existeix
cap altre pais al mén que se li acosti quant al simbolisme del formigd i del filferro
de pues. També ha intentat fer negocis exportant aquest model de control, i certa-
ment, els exits han estat tan grans com l'obscenitat de normalitzar i aprofitar-se
d'una experiéncia que ha generat tant de patiment i injusticia.
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Alguns dels missatges i conclusions més destacades d'aquest informe sén els
seglients:

B La gravetat de les exportacions de material de defensa per part d'Estats de la
UE (938.364.821 d'euros en autoritzacions en 2020) a Israel no ho és tant per
guantitat, ja que Israel no necessita les armes europees amb el seu nivell de
produccié, ho és més perque, d'una banda és una violacié de les legislacions
espanyola i europea i, per un altre, en el fons serveix per a establir un altre
tipus de relacions comercials i industrials, i obre portes al fet que la indUstria
israeliana s'introdueixi en el la produccid i ajudes europees a aquest tipus
d'empreses.

B Les exportacions d'armes espanyoles i europees a Israel, violen els 8 Criteris
de la Posicié Comuna 2008/944/PESC, per la qual es defineixen les normes
comunes que regeixen el control de les exportacions de tecnologia i equips
militars.

B Malgrat les violacions trobades als criteris de la Posicié Comuna per part
d'Israel i del seu comportament i situacid, no es té constancia oficial de cap
denegacié d'autoritzacié d'exportacié de material de Defensa espanyolamb
anterioritat a 2015. Des de llavors, les denegacions han estat poques, cinc
licencies: en 2015, 2017 2019.

B A Espanya, com en altres paisos, els productes i la tecnologia avantguardis-
tes sén presentats com provats en combat. Els exemples inclouen missils
Spike de Rafael, drons de IAl'i Elbit Systems, torretes de vehicle terrestre de
Rafael, sistemes de morter d'Elbit Systems o municié de carros de combat
d'Israel Military Industries Ltd. (IMI Systems). Aquests fabricants es troben
entre les signatures més lucrades per les ocupacions militars i les tensions
a la regid, i tots aquests productes han estat publicitats com "provats en
combat” a Gaza.

B Israel posseeix una de les indUstries belliques és més avancades i globals,
per tant, exporta més que importa, els seus principals proveidors sén Franca,
Alemanya i, principalment, els EUA.

B Les exportacions d'Israel i, per tant, la compra de material israelia per part
d'altres paisos, arriba a ser fins i tot més greu que les exportacions d'armes
a Tel Aviv. La compra de material militar a Israel enforteix el model militar
i securitirari del pais i, cosa que és més important, contribueix a mantenir
l'ocupacié, que Israel fa econdmicament viable amb la venda dels seus pro-
ductes militars “provats en combat".

B Aquesta viabilitat passa per abaratir el cost intern en fabricar en excés i ex-
portar l'excedent (tres quartes parts de la seva produccid). A tall d’'exemple
hipotetic, si produir un tanc costa deu milions d'euros, potser fabricar deu
costi 50 milions, reduint el cost per unitat a la meitat si Israel aconsegueix
exportar els nou sobrants.
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B Espanya utilitza els serveis d'espionatge i intercepcié de comunicacions que
proporcionen empreses d'lsrael. Entre els clients, destaquen el Ministeri de
Defensa, el CNI, el Cos Nacional de Policia, la Guardia Civili diferents policies
autonomiques. Entre els productes oferts, destaquen el programa Pegasus
de NSO Group Technologies o els serveis i aplicacions de Verint Systems.

B |srael és el paradigma d'Estat emmurallat mundial juntament amb el Marroc,
totes les seves fronteres contenen murs i tanques en algun tram, aquests
murs s'utilitzen per a consolidar l'ocupacidé territorial i lexpulsié. ELque ha
fet també créixer un variat i lucratiu mercat d'inddstria israeliana, vinculada
a la construccié de murs i tanques i altres sistemes de control i vigilancia
fronterers.

B El sistema de controli vigilancia de la vida diaria de la comunitat palestina
a través de murs, tanques i sistemes de control del moviment, suposa una
securititzacié de tota una poblacié, que és considerada i catalogada com
“de risc” en tot el seu conjunt. Aquest discurs serveix per a justificar la cons-
truccidé de murs i el desplegament de tota mena d'eines tecnoldgiques que
produeixen una disrupcié a la vida diaria de la comunitat palestina en un
sistema d'apartheid.

B De 500 empreses vinculades a la produccié de tecnologies per al Homeland
Security israelia, 173 d'elles, el 35%, es dedica a desenvolupar tecnologies,
sistemes i serveis que serveixen per a reforcar les tanques i murs fronterers,
aixi com altres sistemes de control i vigilancia fronterera.

B El mercat global de seguretat de fronteres va a l'alca, i calcula que en 2025
abast un valor de més de 65.000 milions de dolars. Entre les nou empreses
més destacades del mén en gestié fronterera es troba una israeliana: Elbit
Systems Ltd.

M La indUstria israeliana ha estat present en la construccié de murs fronterers
i tecnologies de vigilancia i control en fronteres de: els Estats Units, Kenya, el
Marroc, Corea del Sud, Xipre, Colombia, l'India Grécia, Unié Europea (Frontex).

B La marca “provat en combat” o “provat en terreny” que Israel promociona,
de productes testats en i sobre la poblacié i els territoris ocupats palestins,
s'ha convertit en un valor afegit en el mercat de la seguretat i la defensa in-
ternacional. Quan, precisament, l'existencia d'aguesta marca, resulta la prin-
cipal raé per a condemnar la collaboracié, produccié, compra i Us d'aquest
material.
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CONCLUSIONS:
INJUSTICIA PROVADA | REPRODUIDA

Israel ha produit, reproduit i sofert durant decades conflictivitat armada que
avui argumenta com a experieéncia amb valor afegit comercial. També ha cons-
truit una marca, sobretot en tot alld relacionat amb la Homeland Security,
aquest sector a cavall entre la seguretat interior tradicionalment associada
a la policiaila que actua della de les seves fronteres amb les forces militars.
Alsrael, aguests cossos i altres cossos de Defensa i Seguretat es confonen.

Vendre a Israel components armamentistics esta malament, donat que sén
ben conegudes les practiques de l'exercit amb les armes. Israel no respecta el
dret internacional, ni el Dret Internacional Humanitari, ni la Declaracié Universal
dels Drets Humans. Les declaracions d'institucions internacionals de tota mena
sén tan nombroses en aquest sentit que entenem superflu detallar aqui el que
sén fets provats. Perdo comprar a Israel material militar també esta malament,
perque abarateix l'ocupacié de territoris i la torna viable. Adquirir aquests pro-
ductes argumentant el valor afegit israelia d'estar provats “en combat” o “en
terreny” incentiva aquestes practiques i subordina qualsevol objeccié. Fer nego-
cis amb empreses militars i de seguretat israelianes contribueix a tot l'anterior,
en facilitar el seu accés als mercats internacionals, ressaltar el valor afegit de la
seva experiencia violenta contra la poblacié palestina, importar i promocionar
el model securitari israelia i condicionar el propi exit al d'un model fortament
questionat per les seves practiques en els Territoris Ocupats de Palestina i en
altres llocs. Fer tot aixo, digui el que digui el liberalisme econdmic, els mercats
o les relacions internacionals, esta malament.

A Espanya, com també succeeix amb altres paisos de la Unid Europea, es co-
neix el detall de les estadistiques i el material que s'exporta a Israel. Aquestes
transferencies s'han caracteritzat per ser significatives quant a la seva fal-
ta d'adequacid a les legislacions espanyola i europea. No diem aqui que sén
itllegals perque no és aquesta la conclusié a la qual hagi arribat un tribunal
espanyol —les exportacions s'emparen en la Llei de Secrets Oficials per a ne-
gar la informacié que permetria una condemna-. Pero si que direm que sén
totalment contraries a l‘esperit i la logica de dotar-se d'una llei de comercg
d'armes, vigent a Espanya i a Europa, fins i tot mancada de les garanties de
proteccio dels tribunals. Es rellevant i significatiu que aquestes exportacions
es produeixin amb total impunitat i amb absencia de rendicié de comptes.
Ameés, les denegacions de llicencies d'exportacions a Israel han estat anecdo-
tiques a Espanya, i també ho sén en altres paisos europeus. Amb tot, no sén les
exportacions espanyoles d'armes a Israel el component més preocupant de les
relacions militars i armamentistiques entre els paisos. Israel no necessita les
armes espanyoles. Necessita més la seva collaboracié, complicitat i sinergies
en el que concerneix a exportar tant els seus productes com els seus serveis
made in Israel, per a globalitzar un model que ha provat ser nociu per a les
persones. Un model que, a Israel, es basa en l'apartheid.

CENTRE DELAS

&;ﬂ”&i NEGOCIS PROVATS EN COMBAT - Resum executiu 5



No es coneix el detall oficial de les estadistiques i el material importat per Es-
panya des d'lsrael, per al qual no existeix una legislacié especifica com suc-
ceeix amb les exportacions. Una cosa similar passa en molts altres paisos, on
l'explicacié en relacié amb alld que compren a Israel depen del que informen
els mitjans de comunicacié o el que publiciten les revistes militars, pero no
d'un report oficial subjecte a rendicié de comptes. En el cas d'Israel i Espanya,
com en aquell pais és molt més la norma que l'excepcid, se sap que aguestes
importacions sén d'un volum molt superior a les exportacions. Aquestes trans-
ferencies també susciten controversia quant a que abarateixen l'alt cost de
l'ocupacidé israeliana en diferents territoris. AQuestes compres es produeixen,
a més, en un context que defensa el valor afegit dels productes israelians per
la seva experimentacio en situacions de “combat”, sobretot a la Franja de Gaza.

Les relacions empresarials entre Espanya i Israel inclouen almenys quatre lo-
giques: l'establiment de filials d'empreses israelianes a Espanya (no es conei-
xen exemples al revés) que permetin l'accés a contractes en clau nacional; la
collaboracidé per a guanyar concursos per a subministrar productes acabats
als exercits espanyols; la cooperacié estrategica a llarg termini a través de
subproductes o components d'equips; i el concert per a l'accés a mercats inter-
nacionals. L'objectiu central d'aquestes relacions industrials és l'accés al mercat
espanyol o a tercers mercats, destacant Llatinoamerica i el mén arab, on les
connexions d'algunes empreses espanyoles son de valor afegit. Israel també es
beneficia de la participacié en programes industrials relacionats amb 'OTAN i
la UE, i les empreses espanyoles aconsegueixen promocionar-se a través d'una
marca Israel consolidada per la seva experiencia armamentistica i securitaria,
sobretot a la Franja de Gaza.

Finalment, el model securitari israelia per antonomasia és, probablement, el
relacionat amb el control de fronteres i persones. Totes les fronteres d'Israel
tenen murs, i bona part dels murs que s'aixequen en el mén els construeixen les
mateixes persones i empreses israelianes. Israel no sap tracar murs, se surt de
la ratlla com un parvul, i aixi ho han dictaminat institucions arreu del planeta.
Aixi i tot, és el seu model el que s'exporta i promou. La construccié de murs té
greus afectacions per al desenvolupament de la vida. En el cas de Palestina,
separen families, comunitats i terrenys de cultiu; limiten l'accés a hospitals i
a altres serveis; i restringeixen la mobilitat de les persones treballadores i a
les empreses i comercos. Els murs d'Israel han estat exemple de com la seva
construccié produeix violencia indiscriminada i no haurien de servir de referent
a cap pais, sind ser condemnats amb contundeéncia.
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